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REsuMEN

Se presentan los elementos principales de una nueva feoria economica capaz
de enfrentar los retos del neoliberalismo, la nueva economia v la
globalizacion. Se analizan criticamente los rérminos del debate v las
evidencias empiricas gue refutan tesis carvacteristicas de fa economia y
politicas dominantes en México y en el mundo.

Se remite a la vision de Alfredo Marshall v se muestra que para
cumplirla hay gue cambiar el fin, el contenido, el contexto y el paradigma
economico dominante, enfrentando sus contradicciones teoricas y empiricas.
A la vez, se revela que las propuestas de este documento remiten al provecto
de actualizacion de la reoria economica concebido, pero no realizado, por
wno de los padres fundadores de la ortodoxia economica actual.

Se exponen las principales incongruencias en las conductas, en la erica,
en los supuestos cognitives v en la concepcion del hombre en la economia
convencional, que imposibilitan las politicas acordes con los desafios
actuales.
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Se plantea que la nueva economia v las contradicciones expuestas
remiten a la espivitualidad como unico medio para avanzar en la reduccion
del sufrimienta humano en el mundo v en México, en un contexto en el gue
se reconocen las imperfecciones de los mercados, que no todos los bienes
som mercancias ni todas las mercancias son privadas, gue la inestabilidad v
las crisis existen, gue prevalece la infusticia, etceétera.

Por lo tanto, la nueva economia debe enfocarse en términos de la
autorrealizacion v autotrascendencia del hombre, reconociendo las
interacciones psicologicas, culturales e institucionales en los resultados
ECOnOmicos.

1. La nueva economia v la globalizacion

La nueva economia puede definirse por la mayor importancia de la cienciay
tecnologia en el proceso productivo. Tambien por su vinculacion con la com-
petencia global, a través sobre todo de la tecnologia de la informacion y las
comunicaciones. La innovacion v el cambio son mas importantes. S¢ considera
que los impresionantes avances tecnologicos demandan reconocer que el mundo
ahora es por lo menos tan diferente del surgido de la Revolucion industrial como
este lo fue del surgido de la revolucion agricola (estas caracteristicas aparecen en
la Encvelopedia of the New Economy accesible en la red).

Desde otra perspectiva, se han sefialado también avances tecnologicos
importantes en otras ramas productivas, como las de la biotecnologia, los nuevos
materiales, las nuevas fuentes de energia, etc., y sus interacciones con el ciclo
economico, el proceso v la organizacion del trabajo, el modo de regulacion, etc.
(Vence Deza, 1995). En este contexto mas amplio, va desde mediados de los
afios setenta el marxismo hablé de la tercera revolucion tecnologica (Mandel,
1975, pp. 184-222). Es pertinente afiadir que el segundo periodo de la Presidencia
de Chinton se reconocio como de un auge economico determinado por la nueva
economia vy por los divulgadores de ésta,

Por globalizacion generalmente se entiende el proceso de desregulacion
que comenzo con Carter en Estados Unidos v Thatcher en Inglaterra (Willlamson,
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2000, p. 254). Es decir, se inicia con el neoliberalismo que consolidan los gobiemos
conservadores de Thatcher, Reagan v Bush padre, v desde entonces ha mantenido
su dominio en el mundo (con la resistencia del capitalismo renano—japonés, asi
como el de la India y China, como excepeiones sobresalientes). Esta también
intimamente asociado a la privatizacion declarada como prioridad internacional
para Estados Unidos en 1985 (idem). Estos dos elementos primordiales se
integran en la eliminacién de las barreras al comercio exterior y a la inversion
extranjera financiera y directa, sobre todo de los paises en desarrollo v finan-
cieramente dependientes (crisis de la deuda externa de principios de los ochenta)
v en terminos de las ideas economicas (Babb, 2004, p. 185). Estos elementos
que definen a la globalizacion se plasman en la aceptacion del Tratado General
sobre Comercio y Tarifas (GATT) por México en 1986, y de la hegemonia de la
agenda de las potencias extranjeras a través de organismos internacionales en los
que Estados Unidos ain es dominante, como el Fondo Monetario Inter-nacional,
el Banco Mundial v la Orgamizacion Mundial de Comercio, principal-mente.
Debido al predominio de [a esfera econdmica sobre las esferas politica y social,
manifestado por la enorme concentracion del ingreso v la nqueza anivel mundial,
vy debido tambidén a las evidentes ligas de esas organizaciones con Estados Unidos,
no se pueden desconocer estas conexiones mas amplias v que la globalizacion
incluye también de manera importante a los organismos politicos de los paises
involucrados, bajo la directnz de Estados Unidos. Deniro de este proceso, destaca
la articulacion de la globahizacion en el llamado Consenso de Washmgton, formulado
por John Williamson en 1989 y difundido en 1990, Desde la perspectiva de
Mexico v de las estratemas mternacionales, destaca la firma del Tratado de Libre
Comercio de Aménea del Norte (TLCAN) en 1993 y suinstrumentacion a partir
de 1994 (precisamente ¢l ano de grandes tragedias politicas y de la crisis cambiania
v bancana de diciembre de 1994 v 19495),

1. Las dos corrientes principales en el debate

Hay dos corrientes principales en torno a la nueva economia v la globalizacion:
los neohiberales v los opositores al neoliberalismo.

Los primeros llegaron a la insensatez de declarar extinguido ¢l ciclo
econdmico v caducas todas las restricciones econdmicas, solo para ser ridicu-



Lima neeva economia para la nueva economia

lizados por la caida del mercado accionario estadounidense iniciado a finales de
2001 y por la recesion economica de ese pais en el periodo 2001-2003, paliada
por el enorme incremento del déficit pablico, los gastos militares, la invasion de
Irak y la reduccion de impuestos a los mas ricos (Tijerma, 2003).

Los neohiberales son fundamentalistas de mercado, pues se imaginan que
la libertad de mercados extendida al campo intemacional no s6lo es factible sino
suficiente para la eficiencia economica, la estabilidad v el crecimiento de la eco-
nomia para beneficio de todos.

De hecho, el mismo autor del Consenso de Washington califica de populistas
v fundamentalistas del mercado a los neoliberales { Willlamson, op.cit., p.257).

Los criticos de la interpretacion neoliberal ponen en duda lanovedad de la
globalizacion v la profundidad de los efectos de la nueva economia, sobre todo
de las nuevas tecnologias de la informacidn, a las que se ha circunscrito ¢l debate
en tormoe a la nueva economia. Asimismo, apuntan las iIncongruencias teéricas y
empiricas de la interpretacion neoliberal tanto de la nueva economia como de la
globalizacion (entre otros, Bill, 2001; Vatter v Walker, 2001 ; Stiroh, 2001;
Baker, 2002; Pollin, 2003; Henwood, 2003; Stiglitz, 2002; Katz, 2003; Tijerina,
1999, 2002, 2003 v 2003a ). A continuacion se expondran las principales
evidencias empiricas sobre los resultados de la nueva economia v de la
globalizacion, tanto para la economia mundial como para la de México.

3. Evidencias empiricas sobre la nueva economia v la globalizacion

En esencia, los beneficios econdmicos se han concentrado en una mmoria: vivimos
en la sociedad del 20-80; 20% de incluidos v 80% de excluidos, tal como se
definiera agudamente en la reunion convocada por Gorbachov en San Francisco
a finales de 1995 {Martin y Schuman, 1999, en particular pp.7-19). De acuerdo
con los informes del Programa de Naciones Unidas para el Desarrollo (PNUTD),
en términos redondeados el 20% de la poblacion que vive en los paises mas ricos
dispone del 86% del producto interno bruto mundial, del 82% de las
exportaciones, del 68% de la inversion extranjera v del 74% de los teléfonos, en
tanto que el 20% mas pobre solo dispone del 1% de cada categoria anterior,
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Todavia peor, las desigualdades entre el 20% mas rico y el 20% mas pobre se
incrementaron de 30 a 1 en 1960 a 74 a | en 1997, aumentando también la
inseguridad en el empleo (PNUD, 1999), En concordancia con lo anterior, el
futurdlogo J. Rifkin opina que el 80% de la poblacion mundial sufre de severos
problemas y declara que el 85% del endeudamiento externo de los paises mas
pobres se destina a pagar los intereses de su deuda externa (citado por Martin v
Schuman, 1999, p.10; Excélsior, 2002, p.3-f), denotando evidentemente
esquemas insostenibles de financiamiento,

El crecimiento econémico dista mucho de ser satisfactorio. S6lo 33 paises
(menos del 20% del total) alcanzaron un crecimiento sostenido del 3% en el PIB
en 1980=1996, v 59 paises (32% del total ) registraron una disminucion en su
PIB por persona (PNUD, op. cit.).

En forma simultanea, las presiones para evitar la caida de la tasa media de
ganancias, los avances tecnologicos, asi como las tendencias observadas para el
desarrollo del dinero papel v de nuevos instrumentos monetarios, se han reflejado
en el abandono de las politicas e instituciones de Bretton Woods v en una explosion
de las transacciones financieras. Se estima que las transacciones linancieras
internacionales rebasan el billon {un millon de millones) v medio de dolares dianos
(PNUD, 1998). Las transacciones en divisas han aumentado enormemente en
relaciom con las de mercancias; pasaron de unarelacion de 2a 1 en 1973 a cerca
de 80 a | en 1999 (Eatwell, 1999).

Con justa razon se habla de la economia casine, recordando a Keynes. Las
bolsas de valores v los mercados de divisas operan como el casine de los multi=
mullonanos. Las euforias v crsis fimancieras se han sucedido y el propio Estados
Unidos ha sido victima de ellas asi como de sonados escandalos financieros v
corporativos recientes.

Las tesis de los mercados financieros eficientes han sido rotundamente
refutadas, 8 billones {millones de millones) de délares de riqueza en acciones
desaparecieron, en tanto que los bienes raices registraron ganancias de 2.5 billones
de dolares en Estados Unidos, en cerca de los tres ultimos afos (2000-I'V- 2003-
I1I). Hay que recordar también que el famoso Bill Gates perdio 40 mil millones
de dolares en los primeros cuatro meses del ano 2000, con perdidas cuantiosas
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de 16,000 millones de délares en solo dos dias (Excélsiorn, 2000 v comentario
de Lopez Donga, canal 3 de television). En fechas mas recientes, Ted Turner se
sumo a las victimas de la economia casino y de la ideologia de los mercados
desregulados.

En contradiceion con los modelos de competencia perfecta, la produccion
mundial esta dominada por grandes oligopolios:

— 1% de las multinacionales mas grandes poseen la mitad del acervo total de
Inversion extranjera.

—  Las 500 compaiiias industriales mas grandes controlan el 25% de la pro-
duccidn mundial y emplean a sélo el 0.05% de la poblacion mundial,

—  Porramas industriales, la concentracion es alin mayor: cinco companias
controlan el 70% del mercado mundial de bienes de consumo durable, en
tanto que en los rubros de petroleo, computadoras personales e industrias
de la comunicacion, cinco companiias tienen mas del 40% de las ventas
(Yaffe, 2002, p.6).

Por lo que respecta a la inversion extranjera, las cifras confirman una mayor
dindmica que la de las mercancias y la hegemonia estadounidense pero en declive,
asi como la persistencia de Inglaterra como la segunda potencia imperialista y el
ascenso de la Union Europea.

—  Lainversion extranjera directa ha crecido cinco veces mas rapido que el
comercio de mercancias, desde 1983,

—  Sdélocinco paises: Francia, Alemania, Japon, Reino Unido v Estados Uni-
dos, poseen el 65% de los flujos de imversion extranjera mundial.

—  Estados Unidos, aunque conserva ¢l primer lugar, redujo de manera sus-
tancial su participacion en el acervo de la inversion extranjera directa: de
52%b a 26%, en tanto que Inglaterra mantuvo la segunda posicion disminu-
yendo su participacion del 15% al 12%, con Japon y Alemania como los



grandes ganadores al pasar del 3% al 12% v del 4% al 9%, respectiva-
mente, seguidos por Francia, que paso del 6% al 8% de 1971 a 1994,

Ala economia estadounidense se le ha presentado como el 1deal a seguir.
Sin embargo, su situacion esta lejos de ser ejemplar:

—  Lossalaros reales no han aumentado desde 1973,

—  Laprecariedad laboral se ha incrementado, como lo prueba el aumento
de lallamada tasa natural de desempleo, v de los empleos temporales v de
tiempo parcial, asi como por la disminucion de las coberturas por jubila-
c10n v seguros de enfermedad.

—  Latasa de desempleo, que en la actualidad es de 6%, subiria en 2% si se
ajustara por el aumento de la poblacion carcelana, y en 5% si se conside-
raran los empleos parciales y precarios (90% de los empleos generados
desde 1998 son parciales o temporales).

—  Ladistribucion de la riqueza es extremadamente desigual: 1% de los esta-
dounidenses mas ricos acapara entre ¢l 50 y el 60% de las acciones, los
titulos de deuda v el capital de las empresas, en tanto que el 10% mas rico
lo hace con el 90% de la riqueza anterior.

—  El pretendido caracter popular del mercado de valores estadounidense es
también una ficeion: se estima que el 50% de los estadounidenses posee
acciones, pero también se calcula gue el 20% mas rico acapara el 95% de
ellas, dejando sélo un mintsculo 3% para el 80% restante.

—  Eldéficit fiscal asciende a mas de 300,000 millones de délares (mavor que
el 3% del PIB de EUA).

—  El presupuesto militar es de cerca de 400,000 millones de dolares.

—  Unatercera parte de la inversion en investigacion y desarrollo tecnologico
es para la industria militar, es decir, alrededor del 1% del PIB de EUA.
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—  Secalcula que el costo de la guerra en Irak se encuentra entre 100,000 v
300,000 millones de dolares, es decir, entre el 1% vy el 3% del PIB de
EUA.

—  El déficit comercial es de alrededor del 5% del PIB.

—  BEUA necesita atraer alrededor de 1,900 millones de dolares diarios para
financiar su déficit comercial v el financiamiento neto de sus inversiones en
el extranjero.

— Ladeudaexterna de EUA asciende a 2.7 billones (millones de millones)
de dolares (Aktouf, 2001, pp.344-45; Albert, 1997; Wolman vy
Colamosca, 1997; Chanlat, 2002; Freeman, 1996; Wray, 2002; Yafle,
2002 y 2003; Estrategia Internacional, 2003; Peterson, 2000).

4, Nueva economia propuesta: con la cabeza fria y el corazon ardiente

El corazon y la razén se pudren juntos, No me
parece clerto que un hombre cinicamente
preocupado por el dinero pueda amar de verdad

a su csposa y su familia. Y s1 me parece claro que
una sociedad afectada del cerebro no pueda
CONservar un gran corazon. Asi, crear empleos,
ascgurar la prosperidad eccondmica, sdlo vale si
estan en ello el corazdn v las intenciones
altruistas. Se dice que tnicamente el resultado
cuenta, que si hombres frios y despreciativos,
enamorados solo de si mismos y de sus maguinas,
aumentan las asignaciones familiares y
disminuyen los impuestos, pues bien, son honestos
v buenos. Pero ahora ya sé que no es cierto y que
es0s hombres, st no tienen corazon, el dia que las
miquinas s¢ engranan s¢ vuelven locos y malos,
Rene- Victor Filhes, L imprécateur

{citado por 1.I. Dupuy v I. Robert, 1979, p.111).
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1) La vision frustrada de Alfredo Marshall

Contrariamente a lo que sucle pensarse, los fundadores de la economia neoclasica,
como Leon Walras y Alfred Marshall, tuvieron preocupaciones sociales. En
cambio, la mayoria de los que se ostentan como sus seguidores han olvidado
gstas preocupaciones y han transmitido aquella idea erronea.

Por ejemplo, Walras fue partidario de la nacionalizacion de la tierra y del
socialismo cooperativisia para evitar que el hibre mercado determinara un equuli-
brio eficiente en el mejor de los casos, pero con una injusta distribucion del ingreso,
tesis que la mayoria de los walrasianos repudiaron.

Marshall, por su parte, escribid que aspiraba a que Cambridge formara
economistas con el corazon ardiente v la cabeza fria, esperando asi que actuaran
decididamente con inteligencia para reducir el sufrimiento humano, Asimismo,
crevo que sus discipulos debian esforzarse permanente para poner los medios
materiales al alcance de todos, no para que las mayorias subsistieran en la miseria,
como ocurre ahora con buena parte de la poblacion de Mexico y el mundo, sino
para que pudieran gozar de una vida refinada v noble.

[.a visién de Marshall implica plantear la economia en términos de bienestar
social, pues habla de reducir el suinimiento humano en la sociedad (al hablar de
reducir el sufrimiento social) y de que los medios materiales deberian beneficiara
todos. Asimismo, Marshall concibid el fin de la economia en términos que van
mas alld de una 1dea tecnocratica estrecha, al proponer como meta lograr una
vida admirable y de buenos sentimientos, lo cual implica asi la necesidad de una
cultura amplia, incluida la ética.

Mi interpretacion se sustenta, ademas, en las criticas que Marshall hizo a
los neoliberales de su tiempo, como Bastiat v demas apologistas de ilusorias
armonias del mercado. Marshall calificd las opiniones de éstos como vulgares v
extravagantes (Marshall, 1966, p.630). Se pronuncid tambien contra los
ricardianos y los clasicos que exageraron la mercantilizacion y objetivacion del
discurso economico en detrimento de los aspectos humanos, institucionales ¢
historicos (idem). En la misma linea, criticod a los que citaban a Adam Smith para
emitir muchas opiniones erroneas (ibid., p.627) ignorando, por ¢jemplo, su
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concepeion amplia de las motivaciones humanas, su preocupacion por la justicia
vy las bases éticas y religiosas de sus escritos econdmicos (Tijerina, 2000, p.146).

Asimismo, Marshall se dio perfecta cuenta del dilema que atn enfrentamos:
;jcomo conciliar el crecimiento econdmico con el desarrollo humano integral,
concibiendo ademas a éste como sustento v [in? En efecto, Marshall escribio
también que la salud v la fortaleza fisica, mental y moral son la base del avance
econdmico, v que la riqueza es importante solo si se administra sabiamente,
incrementando la salud v la fortaleza fisica mental vy moral del género humano
(ibidem, p.161; Tijerina, 2002, p.98). Es evidente que, en retrospectiva, Marshall
no desarrollo ni la teoria del bienestar ni el analisis historico-institucional, y su
contribucion en términoes del anilisis econdmico, reducido por sus apresurados v
superficiales seguidores a examinar todo a través de la oferta v la demanda, frend
los desarrollos mas amplios que ¢l hubiera apoyado.

En efecto, s6lo hasta la Gltima década del siglo XX se reconoce el neoins-
titucionalismo de Douglas C. North (Premio Nobel de Economia 1993), pero
circunscrito a la aceptacion de las premisas individualistas de maximizacion, bajo
condiciones de escasez y competencia como st fueran amstitucionales v ahisto-
ricas, a la manera de la economia convencional, La ausencia de contenido critico
del neoinstitucionalismo de North también se revela porque no toma en cuenta
las incongruencias de las teorias marshalliana vy walrasiana de la determinacion
del precio del capital v de su valor sefialadas por Sratfa v la Escuela de Cambridge,
Inglaterra, y reconocidas piblicamente por los economistas convencionales a
mediados de los afios sesenta (Samuelson, 1966), North también omite la critica
de la medicion del desempefio macroecondmico en términos de maximizar las
ganancias y la acumulacion del capital y su incongruencia con el bienestar humas
no v la proteccion del medio ambiente, ala luz de Anistoteles v Marx { Aktout,
1998 v 2001). Por ¢l lado del bienestar, es solo hasta 1998 que se reconoce la
posibilidad de un analisis serio y coherente del bienestar social (premiando con el
Nobel a Amartya Sen). De nuevo, es evidente que este reconocimiento no se
manifiesta en una modificacion de las teorias y politicas dominantes
corresponsables del mayor malestar social en el mundo.

Dificilmente se puede argiiir que ¢l avance material a lo largo de la historia
se ha caracterizado por resolver los problemas humanos fundamentales, sobre



todo en el siglo XX v sustiltimas dos décadas, Las grandes tragedias humanas
han estado ligadas a conflictos ideologicos entre y dentro de sistemas economicos,
posilitados por problemas psicologicos de los lideres v de las masas (Rank,
1941; Brown, 1959; Becker, 1977; Fromm, 1987 [primera edicion a comienzos
de los 50]; Wilber, 1995 y 2001), al iempo que la naturaleza se ha concebido
erroneamente comao un enemigo a vencer ( Tyjerina, 2003).

De este modo, el corazon ardiente de Marshall interpretado en el contexto
de algunos de sus escritos selectos significa no s6lo incluir de manera priorita-
ria en el discurso econdomico la distribucién del ingreso, sino concebir la economia
en términos amplios como orientada al bienestar social, a reducir el sufrimiento
humano. Ademas, sorprende la actualhidad de su vision econdmica al considerar
el desarrollo humano integral como base vy fin del quehacer econdmico, contem-
plando ademas los contenidos humanos, sociales ¢ historicos.

Se entiende asi con clandad que Marshall no concibid su enfoque de oferta
y demanda como la ultima palabra, Su profunda comprension de la economia
coincide con los desarrollos posteriores a su obra realizados por economistas
contemporaneos como A, Seny D.C. North, quienes han avanzado en el estudio
del bienestar social y la pobreza, el primero, y en los aspectos institucionales e
historicos, el segundo (Tijerina, 1999, pp. 153=156y 187=196). Asimismo, debido
aque el medio ambiente se ha deteriorado tanto que afecta en forma negativa la
salud fisica y mental del género humano, la concepeion de Marshall esta abierta
también al analisis de la sustentabilidad, mismo que ha cobrado importancia en
las tltimas tres décadas ante ¢l reconocimiento social v politico de la gravedad de
los dafios ecologicos.

Es apropiado agregar que la conciliacion del avance econdmico con el
desarrollo humano integral requicre de una administracion sabia mas que inteligente
como se argumenta en las secciones siguientes, particularmente en laGltima pagina
(el calilicativo inglés empleado por Marshall para la admimistracion requenida de
lariqueza es “wisely ", que puede traducirse como inteligentemente, pruden-
temente, sabiamente).
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5. Eudemonismo, espiritualidad v bienestar social

Este subtitulo nos remite no solo a la filosofia, sino a la espiritualidad budista y
aristotélica, pues si buscamos apoyo para plantear en forma correcta el estudio
del bienestar social, de la reduccion del sufnmiento humano o, altemativamente, del
aumento de la felicidad humana, ambas tradiciones contienen ensefianzas profundas
y pertinentes que han sido olvidadas e incomprendidas.

En realidad, la llamada tradicion eudemonista consiste en proponer la
felicidad como fin del hombre. Como endemonismo v teoria del bienestar social
bien entendidos, a diferencia de polemicas recientes que no lo hacen (Boltvinik,
2003 v 2004, senala la necesidad de definir al hombre v resolver algunas de las
dificultades mas importantes en el debate actual), integra las necesidades,
capacidades y funcionamientos del hombre en términos de la libre autorrealizacion
individual en una comunmidad auténticamente hibre (McCarthy, 1990, pp. 5§, 539,
60, 80-81, 106, 269). De acuerdo con Castoriadis v McCarthy, el eudemonismo
de Marx, como creacion de ciudadanos racionales, libres v virtuosos conscientes
v plenamente desarrollados, se integra con la construccion de la “pohis™, en el
logro de la justicia radical concebida como universal (ibid., pp. 63 y 80-81). Es
claro que se va mucho mas lejos que la reduccion de la desigualdad en el ingreso
o la rigueza como medio para la disminucion del sufrimiento o para ¢l bienestar
social. Requiere de la sabiduria practica, deliberativa, basada en la experiencia y
la participacion politica mas que en la técnica o la ciencia.

En su estupenda investigacion sobre los fundamentos filosoficos, éticos v
antropologicos del eudemonismo de Marx, McCarthy rastrea sus antecedentes
en Democrito, Epicuro, Aristoteles, Kant y Hegel (MceCarthy, op. cit.).

La diferencia esencial entre el endemonismo de Marx y el de Aristoteles,
Marshall y otros es que el primero identifico a la cabeza con la vanguardia del
proletariado mismo, concluyendo que ¢l pleno desarrollo del individuo, libre y
consciente de si mismo, era imposible bajo el régimen de propiedad privada. Por
su parte Aristoteles no creyo en el comunismo platénico, inclinandose por un
regimen de propiedad privada constitucionalmente regulado, con participacion
democratica y direccion de los mejores hombres (combinando la democracia y
la aristocracia).
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En retrospectiva, los problemas del socialismo real y la caida del socialismo
sovietico apuntan a deficiencias cruciales en la aplicacion practica del marxismo,
como el inadecuado uso del mecanismo del mercado y las dificultades para ¢l
pleno desarrollo humano cuando persisten las obstrucciones cognitivas v
emocionales en los dirigentes y en la mayoria de la poblacion (Becker, 1977,
analiza con profundidad los vinculos de la injusticia, la maldad, el sufrimiento
humano y las barreras al pleno desarrollo humano, con la ignorancia y los temores
arraigados en la mente del hombre bajo condiciones socio-historicas diferentes,
calificando, en consecuencia, de mgenua la posicion marxista tradicional que ignora
estos determinantes; Fromm lo sefialo antes, en la primera edicion de su obra,
que llegd a la decimoquinta edicidn en 1987, p.219).

6. La infatuacion neoliberal

En contraposicion a lo expresado antes, es comun entre los economistas v
dirigentes de la economia y la politica creer que se puede pensar bien sin corazon.

Por gjemplo, Michel Camdessus, después de retirarse como director-
gerente del Fondo Monetario Internacional (FMI), expreso publicamente que
como dirigente de esa importante institucion no podia pensar con el corazon,
pero que ya retirado podia abogar por la atencidon de problemas sociales
importantes como el desempleo (Camdessus, 2000).

Igualmente, el doctor Emesto Zedillo, en sutiltimo informe como presidente
de Meéxico, se ufand de que en su gobierno no tuvo amigos.

Ambas afirmaciones pretenden decir que al pensar sin el corazon o al no
tener amigos, los declarantes fueron imparciales.

Sin embargo, no puede negarse la corresponsabilidad de Camdessus v el
FMI por los resultados economicos de los paises que siguen las politicas impuestas
por el FMI y otros organismos intermacionales, con el apoyo de minorias nacionales.
Por ejemplo, es sabido que seis meses antes de la crisis mexicana de diciembre
de 1994 y 1995, Camdessus declard que el entonces presidente de México,
Carlos Salinas de Gortari, era uno de los mas grandes estadistas del mundo.
Despueés de que se desato la crisis mexicana a comienzos de 19935, Camdessus
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se confeso sorprendido, al calificar a la crisis mexicana como la primera crisis del
siglo X XI. Esta confesion contradice la certeza con que defen-dieron y defienden
el discurso inico neoliberal.

En forma analoga, Emesto Zedillo es corresponsable directo no solo por
haber sido miembro del gabinete del gobierno de Carlos Salinas de Gortan, sino
por la impericia con que él v los responsables del area econdmica y financiera
manejaron la politica econdmica en el comienzo de suadministracion. En verdad,
esa impericia mostrd que desconocian la situacion economica del pais v las medidas
que ella exigia, algo incompatible con sus responsabilidades asumidas.

Las cifras antes expuestas sobre el crecimiento econdmico mundial
insatisfactonio, la concentraciom de los beneficios econémicos para la economia
mundial y del pais con la exclusion de la mayoria y la constatacion de que México
registra un estancamiento econdmico vy en el bienestar social de los Gltimos 20
anos, con el agravante de una tendencia declinante de largo plazo (1960-1999)
(Tijerina, 2003b), demuestran en forma concluyente que las consecuencias de la
teoria y politica econdmicas dominantes en el mundo refutan las pretensiones de
imparcialidad que suelen asumir los dingentes de la economia v la politica.

Si los frutos contradicen las palabras, quiere decir, de acuerdo a lo expresado
anteriormente, que los organismos y lideres neoliberales que prometieron benefi-
cios para todos ni tenian conocimiento perfecto, ni tampoco imparcialidad (ni
cabeza fria, ni corazon ecuanime).

Se trata en realidad de arrogancia o vanidad del poder dominante en el
mundo. Es una vieja artimana ideologica para evitar las protestas populares,
haciendo creer que los arbitrajes en la economia son imparciales. Los poderosos
pretenden hacer creer que sus ideas abstractas son de aplicacion universal para
beneficio de todos, desconociendo las peculiaridades culturales institucionales e
historicas de cada pais y asumiendo errdneamente que el mercado soluciona los
problemas sociales. Por esto los organismos internacionales no han dado prioridad
alaadaptacion de las teorias a las situaciones nacionales especificas ni a objetivos
sociales como la distribucion del ingreso o la proteccion del medio ambiente.
Aungue el Banco Mundial reconoci6 desde 1998 la necesidad de tomar en cuenta
a las instituciones en sus recomendaciones como correccion del Consenso de



Washington (Williamson, 2000, p. 261), lo hizo subordinandolas al mismo discurso
tnico que ha fracasado en ¢l mundo. En cuanto a los objetivos de equidad y de
proteceion del medio ambiente, que criticos de las politicas convencionales como
Stiglitz han sugerido que deberian incorporarse, el autor del Consenso de
Washington, John Williamson, declara que no son factibles simplemente
porgue Washington no esta interesado, exponiendo asi la imposicion de metas v
medios por el poder estadounidense (idem).

Por su incapacidad para reconocer la necesidad de adaptar eriticamente
las teorias y politicas a las condiciones especificas de cada pais y de incorporar
objetivos sociales, Emesto Zedillo asistio a la reunion de Davos, Suiza, a principios
del 2000, en su ultimo ano como presidente de Meéxico, para repetir su apologia
de la globalizacion y del libre comercio, solo para ser corregido al dia siguiente
nada menos que por el entonces presidente de Estados Unidos, Bill Clinton.
Espectiaculo aberrante en el que el presidente de la nacidén mais poderosa del
planeta agradecio las palabras del doctor Zedillo pero le pidid mesura pues, en
concordancia con las alianzas sindicales y ecologistas de su vicepresidente Al
Gore, candidato a sucederlo en ese iempo, pidid incorporar a los principales
excluidos: los trabajadores y los ecologistas, en las politicas v en los organismos
responsables de ellas.

Laarrogancia de los dirigentes de la economia, que se consideran libres de
obstrucciones cognitivas y emocionales, se contradice abiertamente con su
entendimiento vulgar de la economia v con las evidencias historicas de
perturbaciones psicoldgicas severas de lideres mundiales como Hitler, Stalin, Mao
Tse Tung y Pol Pot, para no hablar de figuras politicas locales del pasado y del
presente.’

Debe reconocerse que sélo una persona completa esta libre de cualquier
obstruccién mental 0 emocional. De acuerdo con la psicologia contemporinea,
Freud, Rank, Jung, Maslow, Wilber, etc. (Becker, 1977, analiza el malestar social

'Héctor Pérer Rincon, del Institute Macional de Psiquiatria Ramdn de la Fuente, comentd al
respecto; “Los estudios sobre la patologia newrosiquiatrica de los gobernantes a lo largo de la historia
constituyen un catdlogo de horrores del que los historiadores no han sacado todas las reflexiones que
suscitan v merecen” (Pedro Miguel, “Navegacion”, La Jornada, 21 de noviembre del 2004, p, 44),
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a lo largo de la historia humana apovandose sobre todo en Freud y Rank; Wilber,
sobre todo en 2000, hace la sintesis no solo de la psicologia occidental sino
también de la oriental y de ambas espiritualidades; por lo que respecta a Maslow,
ver 1994, 1988 y 1988), debemos reconocer que es muy raro encontrar personas
completas, autorrealizadas, que hayan desvanecido las perturbaciones cognitivas
v emocionales.

Los lideres suelen emitir opiniones dogmaticas sin sustento teorico ni res-
paldo empirico. Esta conclusion se basa en las mentiras descaradas de los lideres
politicos, de la injusticia que se ha incrementado en las Gltimas dos décadas, dela
ausencia de respeto a la ley v de la inexistencia de un equilibrio de poderes
sustentado en menores asimetrias en la distribucion del ingreso, del poder y de la
participacion politica, tanto en la esfera internacional como en la nacional.

7. Contradiccion de la economia convencional con la espiritualidad

Para continuar con la argumentacion de esta parte, es pertinente establecer que
¢l amor y la amistad figuran prominentemente en las espirttualidades budista,
aristotélica y cnistiana.

En la tradicion budista, el amor (la aspiracion de que todos los seres
sensibles sean felices) v la compasion (la motivacion para aminorar el sulrimiento
de todos los seres sensibles) son dos de los cuatro estados sublimes, junto con la
alegria altruista y la ecuanimidad, que propician la disipacion de las perturbaciones
cognitivas y emocionales. Ademas, se considera que la realizacion de la sabiduria
se acompafia espontaneamente con la compasion. Es decir, quienes despiertan
de la pesadilla de las proyecciones mentales no dudan en ayudar a despertar a
todo aquel gque sulre dormido (hay numerosos textos budistas; para una mtro-
duccion al budismo en relacion con el cristianismo, véase Lefebure, 1993; Hanh,
19935; Calle, 2003).

Con respecto al cristiamismo, basta recordar que sus dos principios funda-

mentales se basan en el amor: a) amaras a Dios por encima de todo, b) amaras a tu
Projimo como a i mismo.

in



Del dialogo entre cristianismo v budismo, es significativo sefialar otra coin-
cidencia fundamental en la bisqueda de la perfeccion humana en la tierra. En el
cristianismo, el espiritu santo en cada ser humano permite la unidn con Dios, con la
ayuda de Cristo (para realizar la experiencia del cielo en la tierra). En el budismo,
la budeidad en todo ser humano, con la ayuda del maestro espiritual, permite
revelar el estado primordial completo y perfecto. Al revelarlo, se descubre a la
vez que nuestro cuerpo es el Buda y que esta tierra es el paraiso (de nuevo, hay
textos excelentes de varias tradiciones budistas; para una primera introduccion,

Lefebure, Hanh vy Calle amtes citados).

En ambas espiritualidades, el corazon es inseparable de la mente y de las
acciones: el amor y la compasion en el budismo; el amor v la misericordia en el
cristianismo, son esenciales. Hegel. uno de los filosofos mas grandes de la
humanidad, considero que Jesus trascendié la moralidad y el derecho, el deber
y lapositividad, basando la moral en el amor v en una comunidad virtuosa (Mc

Carthy, 1990, p. 131).

Por otra parte, la amistad y la concordia son conceplos fundamentales en
la teoria de la justicia de Aristoteles. Para este gran filosoto, los campos de la
ética, la politica v la excelencia humana se apoyan en las virtudes cognitivas y
¢ticas, de manera andloga al budismo v al enistianismo (ni la verdad ni la hibertad
se pueden conocer sin las virtudes que culminan en una espiritualidad mas alla de
los conceptos y de las palabras) (Lefebure, Hanh, Calle, op. cit.).

De manera mas especilica, Aristoteles observo que los hombres de Estado
dan mas importancia a la amistad porque buscan la concordia (coincidencia en
los valores fundamentales) y evitan la enemistad. La concordia es afin ala amistad
v €sta, como vinculo comunitario, es obra del corazon. Sin amistad ni concordia
no puede haber justicia ni paz (Gomez Robledo, 1963, p. 81, comentando a
Aristoteles en la Etica nicomaguea, V111, 1155 a 22-28).

En la concepeion de Anstoteles, entre la justicia y la amistad hay una zona
intermedia cubierta por la equidad. La equidad tiene que ver con la aplicacion
concreta de las leyes generales en el terreno de la justicia. La equidad es semejante
en su naturaleza a la consideracion, bondad o benevolencia y requiere de la pru-
dencia, que es una virtud practica que se construye con la experiencia, la reflexion
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interiory la intuicion mas que con ¢l conocimiento cientifico o técnico (ibidem, p.
82 “El juicio de equidad es, en definitiva, la intuicion de la justicia individual, de la
Justicia conecreta™).

La relacion que Aristoteles establece entre la justicia, la equidad v la paz
con la amistad y la concordia—virtudes estas dos (ltimas surgidas del corazon—
ayuda a entender por qué las personas arrogantes, insensibles y que no comparten
los valores y los sufrimientos de las mayorias son incapaces de percibir las
caracteristicas de lo concreto, confundiendo los modelos abstractos, pretendi-
damente universales, con las realidades particulares de cada pais.

Al respecto, conviene recordar que Antonio Gramscl también concuerda
en lo esencial. El destacd la necesidad de unir el saber con el sentir y el comprender,
criticando el materialismo vulgar que los aleja: “El elemento popular *siente’, pero
no siempre comprende o sabe, El elemento intelectual *sabe’, pero no comprende
o particularmente “siente’. Los dos extremos son, por lo tanto, la pedanteria vy el
filisteismo por una parte, v la pasion ciega y el sectarismo por la otra... El error
del intelectual consiste en creer que se pueda saber sin comprender v, espe=
clalmente, sin sentir... las pasiones elementales del pueblo, comprendiéndolas v,
por lo tanto, explicandolas y justificandolas por la situacion historica determinada™
(Gramsci, 1971, p.124). Gramsci anade que solo con la vinculacion sentimental
—del corazin—entre los intelectuales v el pueblo-nacion, entre dingentes v dingidos,
es posible la formacién del bloque histérico como vida de conjunto (idem). Es
decir, solo asi se evitan las jerarquias explotadoras y patologicas, tan frecuentes
hoy v alolargo de la histona.

Las reflexiones anteriores tambien explican el origen de supuestos plan-
teamientos eruditos, como universalizar los mercados o exportar la contaminacion
de los paises mas ricos a los paises mas pobres, que en realidad son desquiciados.
Se confirma asi el mensaje esencial del epigrafe de este escrito. Efectivamente,
“El corazon y la razdm se pudren juntos™.

Laley fundamental de la conducta humana es que al endurecer el corazon,
las personas dafian a los demas y a si mismas (Fromm, 1980, p.93 ).



Dada la gravedad de las consecuencias de ignorar la necesidad de enri-
quecer las teorias y politicas de acuerdo con las especificidades culturales,
sociales, institucionales v politicas de cada pais, s importante destacar la
incomprension o el desprecio de eminentes economistas y escuelas que han
argumentado en contra de teorias abstractas universales. Entre ellas figuran la
escuela historica alemana, Marx, el viejo v nuevo institucionalismo, la escuela
estructuralista latinoamericana, economistas del desarrollo durante el auge de
posguerta, los grandes maestros creadores de la Escuela Nacional de Economia
de la Universidad Nacional Autonoma de México y de la Facultad de Economia de
la Universidad Autonoma de Nuevo Ledn (Babb, 2004, precisa esto para el
caso de la Escuela Nacional de Economia de la UNAM,; conozco personalmente
el caso de la Facultad de Economia de la UANL).

8. Refutacion del hombre econdmico convencional

Se propone iniciar la critica del hombre econémico convencional, empezando
por exponer una de las propuestas mas licidas acerca del hombre, con énfasis en
sus posibihdades de realizacion v partiendo de la jerarquia de necesidades humanas
(Maslow, 1970, 1988 v 1988).

Siguiendo a Maslow y a Wilber (2001, p. 337), la presentacion de la jerar-
quia de necesidades en seis niveles (Wilber divide la necesidad de seguridad en
dos: comienzo de seguridad y seguridad, por lo que, siguiendo su decision, en la
lista de abajo aparecen siete, en vez de los seis niveles originales de Maslow) se
puede agrupar en tres niveles mas genéricos, simplificando la presentacion de la
manera siguiente,

1) Necesidades inferiores: a) fisiclogicas (comida, vestuario, vivienda, agua y
drenaje, medio ambiente sano, salud); b) comienzo de seguridad (protec-
cion de la vida y las posesiones de las agresiones y amenazas de particu-
lares v del Estado, asi como de contingencias naturales).

2)  Necesidades de relacion: a) seguridad (poder, pertenencia, respeto); b)
pertenencia (discurso de pertenencia); ¢) autoestima (respeto propio, amor
a si mismo, dignidad, confianza en si mismo).
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3)  Necesidades de desarrollo: a) autorrealizacion (oportunidades para el de-
sarrollo integral-cognoscitivo, moral y fisico, y para asumir responsabili-
dades acordes con las habilidades y capacidades adquiridas y susceptibles
de desarrollo); b) autotrascendencia (se trascienden la mente conceptual,
la dualidad y la experiencia humana insatisfactoria; se satisfacen las nece-
sidades de bienestar propio v del projimo) (adaptado de Wilber, 2002
Tabla 7, p.337).

Con base en esta clasificacion, se comprende por qué Maslow critico la
economia convencional por reducir las necesidades humanas a las inferiores o
materiales (Maslow, 1988, pp. 308-309; Tomer, 2001, p.286, cita la version
inglesa que formula la critica a esta teoria de los valores v las necesidades humanos
tachandola de falsa). Ademas, las necesidades de relacion y de desarrollo
contradicen la concepcion de la economia dominante cuando se consideran en
terminos exclusivos del dinero, el mercado v el capital que los determina. Esto es
asi al considerar la esencia del hombre como intercambiador de mercancias,
seglin Adam Smith, y al hombre como capital humano; (Aktouf, 2001, cntica el
desconocimiento del intercambio tradicional ="sonk "= en pp. 125-253; Fromm,
1987, p. 127, considera que concebir la esencia humana como un intercambiador
es reflejo de la enajenacion social del hombre modemo, como antes lo hizo Marx).
A continuacion procedere a comentar la exposicion critica del hombre econdmico
por Tomer (op. cit.), afadiendo mis reflexiones.

Es posible afirmar que las caracteristicas del hombre econdmico supuesto
en la economia convencional son: 1) preocupacion exclusiva por si mismo; 2)
separacion de los mundos fisico y humano; 3) racionalidad fria, como de maquina;
4) no reflexivo, pues no le preocupa s sus acciones son apropiadas o ¢ticas; 5)
sin cambio (Tomer, 2001, pp. 285-286).

Como afirma Tomer, la caracteristica 1) solo es valida para el nivel mas
bajo del desarrollo humano (ibid., pp. 284-2835). Esta conclusion se basaenuna
obra inicial de Ken Wilber, publicada originalmente en 1980, aunque Tomer
emplea una edicion postenior (Wilber, 1996). En una obra mas reciente, Wilber
ratifica esta conclusion pero enriquece su contenido. En efecto, la racionalidad
autocentrada o entendida como simple consistencia prevaleciente en la economia
convencional (Sen, en Tijerina, 1999, pp. 187=196) corresponde a lo que Wilber
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clasifica en el nivel mas bajo del desarrollo moral del individuo, denominandola
preconvencional-egoceéntrico. Este nivel inferior, caracterizado por el egocentrismo
incapaz de comprometerse con la cooperacion social justa, es calificado como
cercano a la psicopatologia poruno de los filosofos politicos mas prestigiados en
Occidente (Rawls, 1993, p.69). Por encima de este nivel se encuentran el
convencional=sociocéntrico, el posconvencional-mundiceéntrico v, en la cuspide,
el post-posconvencional-espiritual (Wilber incluye otros tres niveles post-
posconvencionales que yo agrupo dentro del término “espiritual™) (Wilber, 2001,
Tabla la, p. 322).

Fn términos de la identidad personal, la preocupacion exclusiva por si mismo
se corresponde también con los mveles mas bajos de la sensacion del yo, que
seglin Wilber comprende el yo material, el cuerpoego v la persona. Por encima
de estos niveles del yo estan el correspondiente al ego (maduro), el centauro (yo
existencial o vo integrado, en el sentido de integrar los diferentes niveles de la
conciencia y el cuerpo), el alma (yo psiquico y yo sutil), para culminar en el
espiritu (vo sin abstracciones cognitivas o emocionales v no dual) (idem),

Conviene afiadir que Adam Smith dentro de los clasicos, v Douglas C.
North y Amartya Sen dentro de los contemporaneos, reconocidos ademas con
el Nobel, tampoco comparten la nocion del hombre economico prevaleciente en
la economia convencional (Tijerina, 1999, pp. 154 v 189-192).

Por lo que respecta a la caracteristica 2 del hombre economico conven-
cional, separado y diferente de la naturaleza y del mundo humano (cultura, valores,
sociedad, politica, modas, ete.), Tomer comenta que éste s6lo importa si entra en
las preferencias egoistas supuestas en la caracteristica 1. Sin embargo, al aceptar
su mnfluencia en las preferencias se pierde el umdamento individualista, racional y
desvinculado de 1a ética porque ahora las preferencias estan influidas por valores,
costumbres, ideologias politicas, etc., y dejan entonces de ser soberanas e
mmaculadas. Se refuta asi uno de los axiomas de la economia dominante.

Ademas, esta concepeion es deficiente porque existen bienes publicos,
comao los conocimientos, la ciencia v la tecnologia basicas, la informacion, la
seguridad nacional, el bienestar social (el bien comim o piblico por antonomasia),
la soberania nacional, la emision monetaria, los derechos de propiedad privada



Una mpeva gconomia para la nueva ecomnomia

(pero también de la no privada, incluyendo las propiedades publica y social), los
derechos humanos, los derechos sociales, la proteceion del medio ambiente, la
reproduccion adecuada de la poblacion, la justicia, eteétera.

Precisamente, la miopia de tratar los bienes puiblicos como mercancias
privadas desde la perspectiva de separacion es una razon fundamental para que
prevalezea una dotacion que no es Optima ni satisfactoria desde el punto de vista
de los beneficios individuales y sociales (Olson, 2000). Ademas, el supuesto de
separaciom no es empiricamente valido puesto que el hombre mteractiaa con los
mundos natural y humano, aungue esto se ignore en los niveles mas bajos del
desarrollo humano. Dependemos del aire, del sol, del agua, de la tierra, y nuestras
actividades afectan el mundo natural, como es palpable con la destruccion del
medio ambiente en el pais y en el mundo. Es decir, también somos seres naturales.
Por el lado del mundo humano el hombre solo puede vivir, y sobre todo vivir
bien, en sociedad. Es un ser social v politico, segim Aristoteles y Marx (McCarthy,
1990). Sin los conocimientos acumulados social e histéricamente, la cultura no
rebasaria los niveles arcaico y magico, y la sociedad el nivel recolector y horticola,
es decir, estariamos en la era neolitica (Wilber, 2001, Tabla 9a, p. 339).

Lo que es atin mas grave, enfocar los bienes ptiblicos desde la perspectiva
egocentrica y separada de la economia convencional conduce a los dogmas y a
creer que politicas como las del neoliberalismo, que benefician y han beneficiado
auna minoria en el mundo, son jbienes publicos;, v qué sélo tecnocratas insensi-
bles a la opinion popular son capaces de llevar a cabo reformas econdmicas de
mayores beneficios para las mayorias (Olson, op. cit., p. 1, comparte este error
de los fundamentalistas del mercado o neoliberales; comentarios criticos de
Woodruff, 2001, pp. 2,5y 6).

Portiltimo, si bien es cierto que el hombre se puede distinguir o diferenciar
de la sociedad y la naturaleza, se comete una falacia cuando se infiere que lo
distinto o lo diferente esta separado (p. ¢]., podemos diferenciar el corazon del
cerebro, o la mano del pie, pero esto no implica que scan partes separadas).

Enrelacion con la tercera caracteristica del hombre economico conven-

cional, la racionalidad como de maguina, Tomer se apoya en Wilber para comentar
que la racionalidad no es constante sino que difiere segin el nivel del yo, va sea
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prepersonal, personal o pospersonal (Tomer, op. cit., p. 286). También agrega
que la racionalidad humana esta acotada por los limites propios de la capacidad
humana para calcular, por conflictos no resueltos en etapas inferiores y por la
necesidad humana de pertenencia v aceptabilidad social (es muy comiin que esta
tltima necesidad se exprese inconsciente y perturbadamente como sumision a
convenciones, modas, grupos de diversa indole o, lo mas dramatico, a intereses
0 ideas de grupos de poder; Fromm, 1960, pp. 104-105, apunta que ¢l hombre
como animal tiene miedo a la muerte y como hombre tiene miedo al ostracismo
soctal. Concluye senalando que solo se puede actuar de acuerdo con la conciencia
vy superar el miedo a criticar las convenciones sociales v al castigo del ostracismo
social si se trasciende la sociedad en que se vive, solidarios con toda la humanidad).
Es decir, cuando el horizonte cognitivo vy ético de la persona que desafia las
convenciones teoricas y sociales trasciende la raza, ¢l pais o la sociedad a que
pertenece.

Se puede afiadir, con base en Veblen, que la concepeion de racionalidad
completa como de maquina es cuestionable, pues el hombre dista mucho de
seruna gigantesca computadora relampago o un bulto de deseos (segin Veblen,
la racionalidad es limitada v los habitos e instintos son determinantes ¢ importantes
de la conducta humana, cf. Seckler, 1977, p. 111).

Por otra parte, no hay que ignorar a los economistas reconocidos por el
establecimiento econdmico que han criticado la racionalidad convencional. Entre
ellos figura H. A. Simon, Premio Nobel de Economia 1978, quien arguye que las
limitaciones cognitivas del hombre determinan una racionalidad incompleta
que imposibilita los objetivos de maximizacion en la conducta humana, por lo que
propone en su lugar conductas y objetivos satisfactorios (Tijerina, 1999, pp. 87=
#8). También Douglas C. North, Premio Nobel de Economia 1993, reconoce la
vigencia empirica de la incertidumbre y la influencia de la cultura (normas
mmformales) v del Estado (normas formales, ademas de la actuacion de los agentes
del Estado, v la existencia o no de un equilibrio de poderes) en las conductas de
los agentes econdmicos y sus resultados (ibid., pp. 153-156).

Otro cuestionamiento importante denivado de desarrollos reconocidos por
la economia convencional ¢s ¢l proveniente de la existencia de informacion
incompleta y desigual (informacion asimétrica). Destaca aqui William 8. Vickrey,
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Premio Nobel de Economia 1996 (ibid., pp.169-177), con antecedentes en Frank
H. Knight dentro de la teoria economica, John Harsanyi en la teoria de juegos y
John Rawls en la filosofia politica (ibid., pp. 171-172). Esta linea critica ha sido
seguida, entre otros, por Joseph E. Stiglitz, Premio Nobel de Economia 2001,
para abogar por la regulacion de las instituciones financieras en contra de la
liberalizacion de los mercados de capitales v promover un papel active del Estado
en varias areas fundamentales (Stiglitz, 2002).

Comentar estos reconocimientos es importante porque la nueva economia
también se conoce como economia de la informacion. Resulta que, de acuerdo
con la propia economia dominante, se admite que las peculiaridades de la
informacion, consistentes en elevadas economias externas, baja exclmbilidad de
los usuarios, elevadas economias de escala y costos marginales cercanos a cero,
dependencia del sendero y falta de transparencia, impiden el buen funcionamiento
de los mercados, contradiciendo las posturas neoliberales (Katz, 2003).

En relacion con la cuarta caracteristica del hombre economico convencional,
la irreflexion, Tomer sefiala que s6lo es cierto para el nivel mas bajo del desarrollo
humano, correspondiente al prepersonal. Una vez que se desarrolla la conciencia
de si mismo, por lo general se toma conciencia de la perplejidad, las emociones
aflictivas y la insatisfaccion. Asimismo, los diferentes tipos de normas existentes
en cualquier grupo o sociedad inducen a reflexionar sobre si las acciones son
correctas, buenas, o no. Tomer, siguiendo a Wilber, apunta que las normas conce-
bidas por lo hombres cambian. Asi, en el nivel transpersonal es posible apreciar
valores universales, una apreciacion imposible en los niveles previos ( Tomer,
op.cit., p. 286).

Se puede agregar que el caracter irreflexivo del hombre econdomico
convencional se acompafia de los supucstos de racionalidad perfecta v de
mercados perfectos (incluyendo a la informacion), por lo que no existen poderes
asimetricos, bienes publicos ni bienes de propiedad comin, i tampoco casos
intermedios, entre mercancias privadas v bienes y mercancias club, en un extremo,
y bienes publicos y bienes de propiedad comiin en el otro extremo (Banco Mundial,
1994 y 1997). Conviene precisar que ¢l Banco Mundial comete el error elemental
de confundir bienes con mercancias, compartido con la mayoria de los economistas
convencionales. No todas las mercancias son bienes. La venta y consumo de
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drogas v alcohol es un mal, aunque produzca cuantiosas ganancias, Tampoco es
clerto que las armas son un bien como los alimentos, como errdneamente se
ensefia en los textos de economia para ilustrar la nocion del costo de oportumidad
con base en la curva de posibilidades de produccion de una sociedad. La propuesta
demencial de convertir todo en mercancia y a la sociedad en un mercado, supone
que los hijos, los padres, en fin, todo lo que se valora como bienes, son mercancias.

Ademas, aun con informacion perfecta y ausencia de poderes asimétricos
se necesita un sistema legal v de aplicacion de justicia para evitar que una de las
partes se niegue a cumplir con los términos pactados en una transaccion economica.

9. Incongruencia ética, cultural y antropolégica

El problema de posibles conductas oportunistas y abusivas se agrava porque en
la ensenanza de la economia convencional aim prevalece la tesis positivista de la
exclusion de la ética y de los jmicios de valor del analisis empinco v 1ogico, tesis
que los filésofos desecharon desde finales de los cincuenta v en los sesenta
(Putnam, 1993, pp. 143-157 y Walsh, 1987, p. 862). Es decir, dado que en
forma incoherente se cree que la economia convencional es ajena ala éticaya
los Juicios de valor, se inducen o toleran conductas oportunistas sin consideracion
alguna sobre si son o no correctas desde el punto de vista ético.

L.a incoherencia aparece también cuando se propone la maximizacion de
las utilidades de las empresas v de las satisfacciones de los consumidores como
un objetivo sin contenido ¢tico. Se puede argiir que esto garantiza la eficiencia
economica, pero Jpor qué se ignora que sin una funcion de bienestar social la
eficiencia econdmica estd indeterminada al haber una infinidad de puntos que
satisfacen las condiciones para su maximizacion? De aqui se deduce que el pago
de los factores segin ¢l valor de la productividad marginal de cada uno de ellos
es también una propuesta con contenido ético. j Por queé no pagar segun las
necesidades? Porque de manera implicita se supone que los trabajadores solo
laboran por premios y castigos, y que son incapaces de hacerlo con incentivos
colectivos, morales o simplemente por vocacion, satisfaciendo sus necesidades
basicas (el hombre rco de la espiritualidad enistiana comncidente con la concepeion
de Marx es el que ama al projimo como a si mismo y ha eliminado la enajenacion;
se trata de ser mucho y tener poco) en vez de sus deseos ilimitados,
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En cualquier caso ignoran las espiritualidades, concretamente la budista y
la cristiana. lgnoran también a Platon, Anstoteles, Kant, Freud, Jung y la psicologia
contemporanea, que plantean los conflictos v tensiones comunes de la existencia
humana, proponiendo el cultivo mental y etico-moral ademas de la orientacion
psicologica y espiritual para superarlos (Fromm, 1970, compara el psicoanalisis
freudiano con el budismo zen, subrayando propositos comunes).

A mayor abundamiento, en estudios experimentales sobre la cooperacion
humana los estudiantes de economia y de administracion de negocios son noto-
riamente no cooperativos, “Aprender economia, asi parece, puede hacerala
gente mas egoista” (Hausman y McPherson, 1993, p. 674). Se incurre asi en una
incoherencia adicional: la ética se convierte en hecho, contradiciendo el supuesto
original de la separacion tajante de hechos v valores.

En consecuencia, al fomentarse la falta de consideracion por el projimo, se
hace aim mas necesano el estado de derecho y el sistema de aplicacion de justicia
para exigir ¢l cumplimiento de las promesas y los contratos (Banco Mundial,
1999, pp. 11=13 y 75=79). Por supuesto, no solo a través del Estado se puede
supervisar y exigir este cumplimiento; también son importantes los incentivos,
las garantias, la reputacion, el control colectivo (como en el caso de los préstamos
a comunidades pobres, etc.).

Ya McClelland, enuna conferencia celebrada en 1970, sefiald que ¢l modelo
de las motivaciones empleado por los economistas era fatalmente caduco, pues
ni siquiera habian descubierto a Freud, mucho menos a Abraham Maslow
(Henderson, 1985, p. 204). Si dicho modelo va era caduco en 1970, lo ¢s atin
mas en la actualidad, a la luz no solo de la psicologia humanista de Maslow sino,
sobre todo, de la impresionante sintesis que Wilber ha realizado de la psicologia
occidental y oriental, de la filosofia v de la espiritualidad (entre otras obras de ese
eminente autor: Wilber, 1995, 2000, 2001).

Ademas, las dificultades para estar al cormiente de los avances en la teoria
econdmica convencional, ante la explosion de las publicaciones y de la informacion
agrupadas en diferentes escuelas v especialidades, asi como los limites cognitivos
v la ausencia de criterios v de voluntad para seleccionar las obras mas significativas
para un dialogo efectivo y provechoso, provocan que se hagan a un lado criticas
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sustantivas provenientes del interior de la economia convencional que concuerdan
con las heterodoxas, Por ¢jemplo, con respecto a las eriticas heterodoxas al
concepto central de la teoria econdmica, como es la maximizacion de utibidades
de las empresas v la subordinacion del Hstado a este objetivo, basada en
Aristoteles —con su critica de la crematistica—, Marx, los vigjos institucionalistas,
Habermas, Taylor, Wilber, etc., hay autores que no han roto totalmente con la
ortodoxia economica. North, por gjemplo, sostiene que pretender que el stado
s0lo debe enfocarse a maximizar el capital y a ser complice en la distribucion del
mgreso equivale a convertirlo en una mafia o en un leviatan (North, 1993, p.
179).

North también esta de acuerdo en que el desprecio de los valores v
necesidades de la mayoria de la poblacién por parte de los economistas neo-
liberales provoca inseguridad y discordia, al reconocer la tension entre las normas
culturales y las normas legales como causa de mestabilidad politica (ibid ., p.179).
Si esto se acepta, entonces es posible profundizar mas y sefialar que las politicas
neoliberales que hablan de la globalizacion conducen a una exacerbacion de la
inseguridad y los conflictos sociales y politicos, pues no s0lo violan las leyes
establecidas, sino que las cambian o buscan cambiar siguiendo los dictados de
los organismos internacionales, colonizando asi a la cultura—en tanto las leves
fundamentales son expresion de los valores y principios basicos socialmente
compartidos— y al Estado por el mercado (Habermas, 1992, p.101, denuncia
que el Estado y la politica estan enfermos, porque ambos estan determinados
por los imperativos del sistema econdmico, con una desigual distribucion del
ingreso y el poder). Las politicas neoliberales no se establecen en forma
democratica. El caso de México es gjemplar, Las politicas han sido impuestas a
traves de la coerciom por instituciones y agentes estadounidenses e imstrumens
tadas incluso en forma extrema por vanguardias que las han promovido desde
dentro de las instituciones mexicanas v que han sido entrenadas en universidades
de Estados Unidos legitimadoras de esas politicas (Babb, 2004, p. 185).

Por Gltimo, el circulo se cierra. Por encima de todo, hace falta un corazém
ardiente v una cabeza [ria.

Se requiere de un corazon ardiente, porque en ultima instancia “laley es lo
que esta escrito en los corazones de la gente™ (frase atribuida a Rousseau por el
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tedrico constitucionalista William H. Riker, citado aprobatoriamente por North,
op. cit., p. 83, pero que se encuentra mucho antes en Pablo, Segunda Cartaa
los Corintios 3:2: “Nuestras letras sois vosotros, escritas en nuestro corazon,. ..y
2 Corintios 3:3: “Siendo manifiesto que sois letras de Cristo. .. escritas no con
tinta, mas con el Espiritu de Dios vivo, no en tabla de piedra, sino en tablas de
carne del corazén™).

Es decir, las normas informales o culturales se asientan en el corazon y
determinan en Gltima instancia el contemdo de las constituciones politicas y de las

leyes y sucumplimiento.

Pero esto no basta, pues de buenas intenciones esta tapizado el camino al
infierno, segin la sentencia popular. La cabeza {ria también es indispensable.
S6lo se manifiesta realmente con la sabiduria de Buda, segiin el budismo (Buda,
1990, p. 39); con la sabiduria divina, de acuerdo con el significado implicito en la
cita de Pablo; con la mtwicion o sabiduria intuitiva-divina, segin Anstoteles (nowus
theos, seglin Marcuse, 1984, p.124),

Retomando a Anstoteles, solo la sabiduria intuitiva (espiritual o divina)
permife evitar las discusiones sin fin sobre la justificacion de los términos primeros
y postreros de las teorias (Gomez Robledo, 1996, p. 101, aunque ¢l prefiere
denominarla simplemente intuicidon). S6lo la prudencia permite la aplicacion
inteligente de los principios generales de justicia con equidad, afin estadltima ala
amistad v la concordia (Gomez Robledo, ap. cit., 1963, pp. 82-86).

S0lo el ser humano completo, autorrealizado v que se trasciende a si mismo
es capaz de conciliar el desarrollo material con el desarrollo humano. Sélo si
satisface todas las necesidades hasta la cispide de la jerarquia de Maslow, en
consonancia con la sintesis de Wilber, se libra de las obstrucciones para actuar
con la sabiduria y compasion. S6lo asi es posible conducirse con la cabeza fria y
el corazon ardiente, v reducir sablamente el sufrimiento.
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